Практикант в отделе развития бизнеса (коммерческий отдел)
Что мы делаем:
· Отдел развития розничной торговли: мы отвечаем за поиск удачно расположенных мест для наших магазинов. Нашей целью на 2008 год является открытие более чем 250 новых магазинов в России

Мы предлагаем студентам принять участие в проектах отдела:
· составление базы арендодателей по действующим магазинам adidas и Reebok и новым планируемым к открытию магазинам;
· анализ работы действующих магазинов для определения их приоритетного расположения (по различным параметрам: этажность, расположение в ТЦ, площадь магазинов и ТЦ);
· создание базы по новым проектам с использованием прессы и Интернет (по опубликованным до конца июля 2008);
· оценка рынка коммерческой недвижимости в Москве в 2008 году;
· оценка емкости розничного рынка спортивных товаров в России.
Наш «идеальный кандидат» на прохождение практики:

· студент 2-4 курсов;

· получает образование в области менеджмента, маркетинга, делового администрирования и т.д.;
· знает MS Office на уровне пользователя;
· готов и способен быстро учиться;
· ответственный, исполнительный, усидчивый;
· настойчивый и целеустремленный;
· знает английский язык (дополнительное преимущество).
Условия:
· летняя практика в офисе компании (м. «Юго-Западная»);

· продолжительность: 1-3 месяца;

· период прохождения: июнь-сентябрь 2009 года; 

· график: 9.00 – 18.00, 5 дней в неделю

· вознаграждение практикантам: не предусматривается;

· бесплатные обеды в корпоративной столовой;

· бесплатный проезд от метро «Юго-Западная» на корпоративном транспорте;
· бесплатная парковка на территории офиса.
Как откликнуться:
· направить резюме по адресу resume.rus@adidas.com с пометкой «Практика:  развитие бизнеса».
