Практикант в отделе оптовых продаж (коммерческий отдел)
Что мы делаем:
· Мы управляем продажами вместе с дилерами по розничной торговле, которые, в свою очередь, занимаются реализацией продукции adidas Group через свои магазины.
Мы предлагаем работу в отделе оптовых продаж:
· работа с командами, оптовыми клиентами;
· анализ клиентской базы;
· поиск новых клиентов, формирование базы данных;
· формирование товарных остатков;
· исследование рынка интернет-магазинов, работающих со спортивными товарами.
Наш «идеальный кандидат» на прохождение практики:

· студент 2-4 курсов или выпускник 2009 года;
· получает образование в сфере маркетинга, менеджмента, экономики или в области спорта;
· знает MS Office на уровне пользователя;
· готов и способен быстро учиться;
· ответственный, исполнительный, усидчивый;
· знает английский язык (является дополнительным преимуществом).
Мы предлагаем:
· практика в офисе компании (м. «Юго-Западная»);
· продолжительность: 1-3 месяца;

· график: 9.00 – 18.00 (возможна практика с гибким графиком, но не менее трех рабочих дней в неделю);
· вознаграждение практикантам: не предусматривается;
· бесплатные обеды в корпоративной столовой;

· прохождение практики в офисе компании (м. Юго-Западная);
· бесплатный проезд от метро Юго-Западная на корпоративном транспорте;
· бесплатная парковка на территории офиса.
Как откликнуться:
· направить резюме по адресу resume.rus@adidas.com с пометкой «Практика: оптовые продажи».
